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Gây rắc rối cho người khác là cách để xích lại gần nhau hơn 

Trong mối quan hệ, chúng tôi luôn nói rằng các cô gái nên gây rắc rối cho 

các chàng trai, hãy để anh ấy giúp bạn làm điều gì đó, 

Bằng cách này, anh ấy có thể có cảm giác hiện diện và kích thích mong muốn 

bảo vệ anh ấy, ngay cả khi đôi khi, bạn thực sự không cần sự giúp đỡ của anh ấy 

Hãy bận rộn, nhưng cũng cố tình tạo ra một số cơ hội. 

Điều tương tự cũng áp dụng cho các mối quan hệ, nơi nhiều người sợ làm phiền 

người khác, không bị chia cắt 

Khi mọi người từ chối, họ sợ nợ ân huệ, nhưng trên thực tế, làm phiền người 

khác nhìn nó từ một góc độ khác là đưa ra một cái giá cho người khác ngụy trang 

Nhưng bạn phải làm chủ cách thức, thái độ và kỹ năng của mình, và đừng làm 

cho người khác cảm thấy như thể họ nên được coi là điều hiển nhiên 

Đừng ném một "ân huệ" quá khó khăn cho người khác để mọi người giúp đỡ, nó 

phải nằm trong khả năng của bên kia 

Phạm vi. 

Một số người không làm phiền người khác vì họ không muốn gặp rắc rối, bởi 

vì họ biết rằng làm phiền người khác có nghĩa là nợ ân huệ. 

Do đó, những người rắc rối chỉ cần định vị bản thân tốt và cân bằng mối quan hệ 

của họ với người khác, và làm tê liệt họ theo một cách nhất định 

Làm phiền người khác là một cách để thúc đẩy các mối quan hệ, miễn là bạn biết 

cách trả lại cho người khác và không làm cho mọi người cảm thấy tốt 

Bạn phải giúp đỡ như thể nó phải như vậy, đối xử với người khác như một 

công cụ miễn phí, sau đó "rắc rối với người khác" của bạn không phải là thúc đẩy 

mối quan hệ 

Đó là về việc hủy hoại các mối quan hệ. 

Những gì công chúng cho là đúng sẽ không giúp bạn sống một cuộc sống tốt đẹp 

Con người càng có đạo đức thì trên thực tế lại càng kém sung túc, bởi đạo đức và bản 

chất con người vốn dĩ là khác nhau. 

Có hai bộ quy tắc. Nếu một người có giá trị đạo đức quá mạnh mẽ, khả năng sinh tồn của anh 

ta sẽ không mạnh lắm, bởi vì nó 

Nó không phù hợp với bản chất con người, hoặc nó sẽ hạn chế một người trở nên tốt hơn và 

phát triển. 

Nhìn từ góc độ thực tế, khi môi trường sinh ra của một người rất nghèo nàn và môi trường 

sống của người đó rất nghèo nàn thì người đó 

Anh ta không thể sống, làm người hay làm những việc theo cái gọi là “tốt” trong mắt công 

chúng. 

Anh khó có thể vượt lên trước, bởi lý thuyết mà dư luận cho là đúng lại không phù hợp với 

“Đạo”. 
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Bạn cho rằng mình đã được một số người công nhận và khiến họ nghĩ rằng bạn là người tốt 

bụng và hào phóng. Trên thực tế, bạn đang đi chệch khỏi “Đạo”. 

Bạn sẽ không thể sống tốt nếu càng ngày càng đi xa. 

Ngược lại, khi nhìn vào loại người đó, dư luận thường cho rằng họ không phải là người tốt, là 

người vô đạo đức, hoặc Những người cho rằng giá trị của mình là sai có thể sống ngày càng tốt 

hơn, bởi vì những gì công chúng cho là đúng thường 

Đó là một nền văn hóa yếu kém. Thực tế, muốn sống tốt thì chúng ta phải học hỏi từ một nền 

văn hóa mạnh. 

Người ta phải trải qua khó khăn khi lớn lên. Người ta không được dạy dỗ. Một số người có 

hiểu biết cao. Họ quan sát người khác. 

Bản thân bạn cũng có thể giác ngộ, nhưng hầu hết những người không có trình độ hiểu biết cao 

đó đều đã trải qua rất nhiều điều và thất bại. 

Sau rất nhiều đau khổ và mất mát, tôi đã giác ngộ và tâm trí tôi trưởng thành hơn. 

Khi một người bình thường muốn thay đổi vận mệnh của mình khi xuất thân nghèo khó và 

không có gì thì 

Bạn phải đập vỡ bộ đồ ban đầu của mình và vứt chúng đi, tức là thay đổi hoàn toàn diện mạo 

của bạn, bởi vì ở một nơi 

Trong môi trường thiệt thòi, nhiều thứ rất hạn chế, rất đen trắng, đúng hay sai, nếu muốn 

Hãy làm những gì công chúng cho là đúng nếu bạn cảm thấy mọi người trong môi trường đó 

đều như thế này và bạn như thế kia thì bạn sẽ không bao giờ làm được. 

Bạn không thể thoát khỏi môi trường đó, bạn không thể quay đầu lại. 

Bởi vì nếu môi trường không tốt thì con người ở đó cũng không tốt. Cũng giống như nói tại sao 

người giàu lại có thể kiếm tiền, bởi vì có. 

Người giàu có thể nhìn thấy những điều mà người bình thường không thể nhìn thấy. Người 

giàu làm được những điều mà nhiều người bình thường nghĩ rằng họ không thể làm được. 

Chỉ khi đó họ mới kiếm được tiền. 

Bạn không thể giải quyết các vấn đề hiện tại bằng cách sử dụng các điều kiện hiện tại. Bạn 

phải đứng ở một tầm cao hơn. 

Bạn chỉ có thể nhìn nó ở góc độ và suy nghĩ cao hơn. Ví dụ, khi bạn ở trong một môi trường 

tương đối khó khăn, hãy đặt một câu nói. 

Khi một sinh viên chưa tốt nghiệp được đưa vào một cửa hàng bán lẻ làm quản lý cửa hàng, 

anh ta sẽ gặp rất nhiều mâu thuẫn và mâu thuẫn với môi trường đó. 
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Về mặt che chắn thì tư duy và nhận thức của anh ta hẳn phải cao hơn hầu hết mọi người trong 

môi trường đó. Anh ta chỉ có tư duy và nhận thức cao mà thôi. 

Biết điều này thôi là chưa đủ, vì trên thực tế những người anh tiếp xúc đều thuộc về môi 

trường, trình độ đó và suy nghĩ của anh. 

Nếu họ không hiểu luật pháp và cách làm việc thì sẽ nảy sinh mâu thuẫn, mâu thuẫn nhưng họ 

không thể cùng lúc thoát khỏi môi trường này. 

Thật dễ dàng để bị cô lập. 

Thì trong quá trình làm việc, anh ấy cần phải linh hoạt hơn. Lúc đầu, bạn nhận thấy điều đó. 

Có một số vấn đề, hoặc bạn nhận ra rằng có nhiều điều trong môi trường đó là sai, nhưng bạn 

không thể phủ nhận chúng hoàn toàn. 

Đó là việc từ từ đưa những thứ của riêng bạn vào đó và dần dần cải thiện nó, điều này tương 

đương với việc nói rằng một số hành vi của bạn 

Để làm cho họ cảm thấy rằng bạn đang thông đồng với họ, nhưng bạn phải đặc biệt tỉnh táo, 

phải thông qua một số cách tinh tế. 

quá trình, dần dần phá vỡ một số thứ và dần dần xây dựng một cái gì đó của riêng bạn và chờ 

đợi một cơ hội thích hợp. 

Chỉ bằng cách đột ngột lao ra và nhảy ra khỏi môi trường đó, người ta mới có thể vượt qua hệ 

thống phân cấp. 

Giữ khoảng cách với những người có thân hình nguy hiểm 

Khi đối mặt với những người ở phía dưới, hãy thể hiện sự tôn trọng cơ bản nhưng đừng quá 

lịch sự có thể dẫn đến sự bất hòa. 

Nó sẽ khiến đối phương không có ý thức về tỷ lệ và ranh giới. Do trình độ phát triển, trình độ 

học vấn và hoàn cảnh sống của mỗi người khác nhau. 

Có sự khác biệt rất lớn trong sự hiểu biết của hàng ngàn người và vạn vật. Sự khác biệt trong 

suy nghĩ và nhận thức dẫn đến sự khác biệt ở mỗi cấp độ. 

Những người ở cùng cấp độ có thể nhìn thấy và đánh giá cao những thứ khác nhau vào cùng 

một thời điểm và trong cùng một khung cảnh. Họ làm gì. 

Phản ứng hoàn toàn khác. 

Tầng lớp càng thấp, bản chất con người càng dễ mất kiểm soát khi đứng trước lợi ích. 

Một là nhận thức do môi trường sống và bản chất xấu bẩm sinh gây ra. Không phải ai cũng có 

thể nhìn nhận như vậy. 

Về lâu dài, chúng ta càng dễ bị tổn thương, chúng ta thường chỉ có thể nhìn thấy hiện tại và 
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hiện tại. 

Nếu bạn không đáp ứng được nhu cầu của họ ngay lần đầu tiên, họ sẽ ngay lập tức lộ bộ mặt 

xấu xí và dùng chiêu 

Một số cách trả đũa cấp độ thấp, chẳng hạn như những người trong một số ngành nhất định, vì 

bạn không đạt được thỏa thuận với anh ta, anh ta sẽ 

Cúp điện thoại hoặc quấy rối bạn theo những cách khác, chẳng hạn như nếu bạn vô tình gặp 

phải một người không tử tế và muốn chia tay 

Anh ấy sẽ không suy ngẫm về lý do tại sao người khác rời bỏ mình mà sẽ chọn cách trả thù vì 

bị bạn từ chối. 

Bạn, quấy rối bạn. 

Vì vậy, bạn càng tiếp xúc nhiều với những người ở trình độ thấp thì nguy cơ tiềm ẩn càng cao, 

vì không có khả năng nhận thức trong tư duy. 

Những người có tính linh hoạt thường rất cực đoan. Họ có xu hướng làm mọi việc dễ dàng hơn 

và không có điểm mấu chốt. Một khi họ gặp khó khăn, họ sẽ như vậy. 

Gặp rắc rối lớn. 

Thùng rác miễn phí có giá rẻ 

Những người có tư duy yếu đuối nói chuyện miễn phí với bạn. Họ chỉ muốn trút bỏ cảm xúc và 

nhận được sự thấu hiểu và công nhận. 

Tôi thực sự không muốn khá hơn, và một khi bạn chọn nghe nó vào lúc này, bạn chẳng khác 

nào làm rác miễn phí. 

Tong, bạn không chỉ lắng nghe mà còn đưa ra những gợi ý, có thể bạn đang làm điều gì đó 

không cần thiết và sau đó anh ấy có thể đổ lỗi cho bạn. 

Hãy làm nhiệm vụ của mình như một thùng rác cho những người không cư xử đúng mực. 

Muốn giữ được tiền thì phải tôn trọng đạo trời. 

Sau khi mọi người kiếm được tiền, họ không được ăn mừng chứ đừng nói đến việc tự thưởng 

cho mình. Điều này rất khó hiểu. 

Đó là một sai lầm mà những người hiểu siêu hình sẽ mắc phải, chẳng hạn, nếu họ kiếm được 

nhiều tiền và đầu tư thì họ sẽ thua lỗ. 
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Loại tiền này thực chất cũng giống như tiền miễn phí. Một số người có thể dễ dàng mua thứ gì 

đó để tự thưởng cho mình. 

Người nhận là một món quà Một khi bạn làm điều này, nó thực sự trái với luật trời, bởi vì đó là 

số tiền có được một cách tình cờ. 

Nó tương đương với việc nói rằng bạn không xứng đáng. 

Một ví dụ khác là chơi mạt chược Một số người lúc đầu luôn thắng tiền nhưng đột nhiên thay 

đổi vị trí hoặc đi. 

Sau một lần đi vệ sinh, anh đã đánh mất vận may vì đã phá hủy và thay đổi nhịp điệu ban đầu. 

Trạng thái đó, “khí” hiện tại đó đã bị thay đổi, và anh ta sẽ không đạt được những gì mình đã 

có trước đây. 

Một môi quan hệ lành mạnh là giữ khoảng cách thích hợp 

Việc bạn kỳ vọng quá cao vào người khác hay người khác kỳ vọng quá cao vào bạn sẽ dẫn đến 

hậu quả sau này 

Một lý do quan trọng dẫn đến sự suy yếu, xa lánh và đổ vỡ của các mối quan hệ. Nếu mọi 

người muốn có một mối quan hệ lành mạnh và tốt đẹp, - 

Chúng ta phải giữ khoảng cách thích hợp, yêu thương và tôn trọng nhau nhưng không nên quá 

gần gũi hay kỳ vọng quá nhiều. 

Nếu quá thân thiết, bạn sẽ dễ dàng nói chuyện và hành động không phù hợp, thậm chí hủy hoại 

một mối quan hệ lẽ ra đang tốt đẹp. 

Thật hợp lý khi vẻ đẹp đến từ việc ly hôn. 

Người biết ước mơ thì có thể yêu và kiếm tiền 

Một ông chủ có thể khiến nhiều người sẵn sàng đi theo mình, không phải vì ông ta rất giỏi một 

công nghệ nào đó mà vì ông ta giỏi xây dựng ước mơ cho người khác, để người khác kỳ vọng 

và hy vọng vào những ước mơ mà ông ta đã xây dựng. Nhiều người đàn ông chẳng có gì, chỉ 

cần thuê một chiếc ô tô sang trọng là có thể lừa tiền, tình dục khắp nơi, đồng thời cũng có thể 

làm được. 

Anh ta đã lừa dối rất nhiều người cùng một lúc, vì anh ta giỏi tạo ra giấc mơ cho đối phương, 

tạo ra giấc mơ giàu có và khao khát tình yêu trẻ con, khiến đối phương có tâm lý kỳ vọng rất 

lớn vào mình. 

Điều này không phải nhằm cổ vũ sự lừa dối mà khi chúng ta làm chủ được khả năng và tư duy 

để “tạo ra ước mơ” cho người khác, 

Miễn là bạn sử dụng nó vào những điều tích cực, nó có thể mang lại cho mọi người động lực, 
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cảm hứng và hy vọng. 

Sếp rất giỏi tạo ra ước mơ cho nhân viên, để nhân viên có động lực và hy vọng, làm việc chăm 

chỉ hơn và đóng góp cho công ty. 

Trong khi tạo ra giá trị, bạn cũng đạt được chính mình. Đây là điều tốt nhất cho cả hai thế giới. 

Mặc dù những người trung thực là có thật nhưng xét từ góc độ đạo đức, những người như vậy 

dường như tốt bụng hơn và dễ tin cậy hơn. 

Nhưng chính vì điều này mà người lương thiện không thể làm kinh doanh hay trở thành ông 

chủ, vì quá “trung thực”. 

Hãy để người khác nhìn rõ mọi việc. Nếu không có sự giả dối, tức là bạn không thể khoe 

khoang, vẽ bánh, hay vẽ bánh. 

Mơ mộng dù là khoe khoang hay tô vẽ cũng không thể đơn giản đánh giá dưới góc độ đúng 

hay sai. Nó có thể khiến nhân viên phải suy nghĩ. 

Nếu bạn làm việc chăm chỉ, tạo ra lợi ích và sau đó trả lại một phần phần thưởng cho nhân viên 

thì việc vẽ một chiếc bánh và tạo ra ước mơ là khả thi. 

Còn với một người quá trung thực, không có khả năng khoe khoang và tạo ra ước mơ nên 

không thể mang đến cho nhân viên sự kỳ vọng và không thể truyền cảm hứng cho họ. 

Nếu không có động lực của nhân viên, anh ta sẽ không thể kinh doanh tốt, làm sếp tồi, không 

cho người khác chỗ tưởng tượng và không giữ được người. 

Điều tương tự cũng xảy ra với việc yêu. Từ góc nhìn của một người đàn ông, nếu một người 

phụ nữ nói với anh ta tất cả những con át chủ bài của mình, 

Đối với anh ta, cảm giác bí ẩn đã mất đi. Anh ta không còn chỗ cho trí tưởng tượng và không 

còn muốn khám phá nữa. Anh ta sẽ sớm mất đi cảm giác bí ẩn. 

Loại bỏ sự quan tâm để phụ nữ không bao giờ mất đi cảm giác bí ẩn trong các mối quan hệ. 

Từ góc nhìn của phụ nữ, một người đàn ông có thể kiếm được 10.000 nhân dân tệ mỗi tháng 

trong mười năm mà không cần hoa hồng hay 

Nếu không có chỗ cho sự thăng tiến từ anh ấy, phụ nữ sẽ tự đặt ra những kế hoạch mới cho 

mình, bởi vì những người khác 

Mọi người không thể nhìn thấy sự “kỳ vọng” ở bạn Bạn không tạo ra ước mơ cho người khác 

và tạo cho họ cảm giác mong đợi. 

Đúng vậy, khi anh ấy không thấy hy vọng gì ở bạn và không nhận được lợi ích gì, anh ấy sẽ 

không sẵn sàng đầu tư vào bạn. 

Nếu bạn bỏ ra thời gian và sức lực, nó sẽ rời bỏ bạn. 
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Việc người khác có bỏ rơi bạn hay không cũng giống như việc bạn có thể vẽ bánh và tạo ra ước 

mơ cho người khác. Bạn không thể đứng ở góc độ đạo đức. 

Bằng cấp, hoặc nó được đánh giá bằng một suy nghĩ đúng sai. Bản năng của con người là tìm 

kiếm lợi nhuận thay vì phàn nàn về thực tế của người khác. 

Tốt hơn hết bạn nên học cách chiều theo bản năng tìm kiếm lợi nhuận của người khác và làm 

những việc đôi bên cùng có lợi. 

Trên thực tế, đây là một đoạn video ngắn có thể lan truyền rộng rãi, nó cũng phù hợp với logic 

“thực hiện giấc mơ” và sẽ khiến bạn đau bụng trong ba giây đầu tiên. 

miệng, khơi dậy sự quan tâm của bạn nhưng lại không cho bạn biết câu trả lời ngay lập tức. 

Hãy để bạn xem hết video và tỷ lệ hoàn thành video sẽ ở đó. Nếu anh ấy cho bạn biết câu trả 

lời ngay từ đầu thì tỷ lệ hoàn thành video sẽ là như vậy. 

Chắc hẳn là tệ lắm, vì bạn đã biết trước đáp án và kết quả nên không còn chỗ cho trí tưởng 

tượng và kỳ vọng vào video. 

Bạn sẽ không xem nó nữa. Nếu tỷ lệ xem hết thấp, bạn sẽ không nhận được nhiều lưu lượng 

truy cập hơn. Cho dù bạn đang giải quyết các mối quan hệ giữa các cá nhân, yêu đương hay 

kinh doanh, hãy để người mặt trăng biết rằng bạn có những thứ tốt và có giá trị cao, nhưng hãy 

nhớ đừng cho đi quá nhanh hoặc giải phóng giá trị quá nhanh. đem lại lợi ích thì bên kia sẽ 

không sẵn lòng lợi dụng chúng. 

Chỉ bằng cách trả giá, không sẵn sàng làm việc chăm chỉ, mang lại hy vọng và kỳ vọng, đồng 

thời kích thích sự khao khát và ham muốn của anh ta thì giá trị mới có thể được hiện thực hóa. 

tối đa hóa giá trị. 

Sự thoải mái sẽ hủy hoại một con người 

Đôi khi một môi trường tồi tệ có vẻ khó khăn, nhưng chỉ cần bạn kiên trì và vượt qua nó, bạn 

sẽ thấy được điều quý giá nhất 

Mọi thứ đều được học qua kinh nghiệm trong môi trường khó khăn đó. 

Tôi đã xem một đoạn video trước đây, kể về một chú mèo con nhỏ được Ming ở trong khu nhà 

của họ khi nó đi lang thang. 

Là một con mèo ngôi sao, nhưng sau khi được nhận nuôi, tính cách của nó thay đổi rõ rệt, 

không thích gần gũi với con người và trở thành một con mèo hay lo lắng về mặt xã hội. 

Sau đó, các chuyên gia đến thăm các ngôi nhà và quan sát thấy rằng khi mèo đi lang thang, 

chúng có thể bị buộc phải đến gần con người để xin ăn. 

Con người không làm điều này vì ý chí tự do của mình mà chỉ để tồn tại. 
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Sau khi được con người nhận nuôi, không cần thiết phải "chạy quanh làm bộ dễ thương, giả vờ 

ngoan" chỉ để có miếng ăn đâu, thế nên 

Bạn không cần phải ép buộc mình phải làm hài lòng con người, bạn sẽ dần dần trở nên thờ ơ và 

thậm chí sẽ rất tức giận khi nhìn thấy người lạ. 

Cảm giác phòng thủ mạnh mẽ hoàn toàn khác với lúc tôi còn lang thang. 

Điều này cũng giống như con người. Sau khi con người ở trong vùng thoải mái một thời gian 

dài, họ không còn cần phải nghĩ cách theo đuổi thứ gì đó và đạt được thứ gì đó. 

Sao vậy, bạn sẽ trở nên lười biếng, giống Phật tử và không có mục đích gì cả. Nếu trạng thái 

này kéo dài, thậm chí bạn sẽ dần dần trở thành. 

Trở nên thiếu tự tin, con người không tiến bộ quá lâu, ngay cả sự tự tin ban đầu cũng sẽ bị hao 

mòn. 

Vì vậy, từ góc độ số học, ngoại trừ các hình mẫu đặc biệt, không cần quan chức hay sát thủ 

xuất hiện. Hầu hết mọi người đều cần phải xuất hiện. 

Phải có một số sát thủ chính thức, mới có thể có yêu cầu đối với bản thân. 

Chỉ khi làm như vậy bạn mới có thể phát triển. Mọi người phải không ngừng phát triển, nếu 

không khả năng và chỉ số IQ của bạn sẽ suy giảm về mọi mặt. 

Nó sẽ thoái hóa. Con người thay đổi và phát triển trong “chuyển động”. Ở trong trạng thái “im 

lặng” sẽ chỉ khiến con người trì trệ. 

Phật giáo là sự tùy tiện của kẻ mạnh, coi thường danh lợi, và là cái cớ để kẻ yếu hưởng thụ mà 

không tiến bộ. 

Người xấu hổ khi nói đến tiền bạc không thích hợp để kinh doanh 

Nói về tiền không làm tổn thương tình cảm, nhưng không nói đến tiền cuối cùng sẽ làm tổn 

thương tình cảm. 

Cho tiền và cho lời khuyên. Không phản đối nếu bạn không cho tiền. Nếu bạn có ý thức cho đi, 

hãy giúp đỡ. 

Không giúp đỡ không có nghĩa là keo kiệt, mà là giúp đỡ mà không có ý thức nỗ lực. Nếu bạn 

giúp đỡ, người khác sẽ không đánh giá cao điều đó và nếu bạn không đưa tiền để xin lời 

khuyên. 

Nếu bạn đưa nó cho người khác, cuối cùng họ sẽ không coi trọng mà vẫn hành động theo suy 

nghĩ và cảm xúc của mình, điều đó thật lãng phí đối với bạn. 

Nếu lâu không nói chuyện, bạn sẽ mất uy tín với người khác và giá trị của bạn cũng bị giảm 

sút. 
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Trên thực tế, bạn càng cảm thấy được giúp đỡ nhiều về mặt cảm xúc và đạo đức thì bạn càng 

giúp đỡ nhiều thì điều đó sẽ càng khiến người khác cảm thấy thoải mái hơn. 

Dù tốt hay xấu, đừng coi trọng, không đáng tin cậy, càng ảnh hưởng đến danh tiếng, bạn phải 

ghi nhận những việc làm mình đã làm. 

Đặt ra các ngưỡng và quy tắc cho nghĩa vụ không chỉ có thể bảo vệ lợi ích của chính mình mà 

còn cho phép những người không sẵn sàng tuân theo các quy tắc tuân theo chúng. 

thời điểm, từ đó giảm bớt rất nhiều rắc rối không đáng có. 

Nếu không để đối phương trả chi phí, bạn sẽ đánh lừa người khác, tức là họ không cần phải trả. 

Điều này sẽ hình thành mối quan hệ tương tác một chiều, nếu không phù hợp với hai chiều âm 

dương thì sẽ không tạo ra sự tương tác lành mạnh và sẽ xảy ra. 

Không có cách nào để tồn tại mãi mãi. Một mối quan hệ tốt đẹp và lành mạnh phải có sự tương 

tác hai chiều và đóng góp hai chiều thì mới có thể phát huy được. 

Các mối quan hệ và cảm xúc. 

Tâm lý “nhân văn” là hạn chế, trở ngại trên con đường phát triển. Nếu không loại bỏ hoàn toàn 

tâm lý này, chúng ta sẽ không thể đạt được thành công. 

Thực sự độc lập và mạnh mẽ, việc tạo ra các kết nối chất lượng cao thực sự thậm chí còn ít 

hơn. 

Sự miễn cưỡng là một loại tiêu thụ nội bộ cảm xúc 

Không thể có mối quan hệ tốt và không có mối quan hệ xấu trong bất kỳ mối quan hệ nào. 

Mọi người có xu hướng đi đến cực đoan khi họ bị kích động về mặt cảm xúc. 

Thật dễ dàng bỏ qua những điều tốt đẹp của người khác và làm trầm trọng thêm tình cảm đơn 

phương. Bất kỳ mối quan hệ nào cũng có thể khiến con người trưởng thành và đạt được. 

Hãy loại bỏ những điều cốt yếu và cặn bã, quên đi những điều tồi tệ và chỉ giữ lại những điều 

tốt đẹp Bạn sẽ dễ dàng cảm thấy nhẹ nhõm hơn. 

Tất cả chỉ là trải nghiệm và thời gian sẽ làm loãng đi mọi thứ. 

Không sẵn lòng là một loại ma sát nội tâm cảm xúc 

Giá trị của một người không phải do bản thân anh ta quyết định mà do mọi thứ xung quanh anh 

ta quyết định. 

Những người xuất thân từ các cộng đồng cao cấp sẽ theo bản năng nghĩ họ là những người giàu 

có. 

mọi người 

Theo bản năng, mọi người sẽ nghĩ rằng họ đều là những người có năng lực tài chính kém. 
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Nếu sống trong môi trường tốt, địa vị của họ sẽ bị lợi dụng. 

Nếu môi trường không tốt, danh tính của bạn sẽ bị thu hẹp. 

Về cơ bản, môi trường quyết định giá trị của một người. Đôi khi giá trị của một người không 

phải do chính bản thân anh ta quyết định. 

Nó được quyết định bởi “mọi thứ liên quan đến bạn”, như ngôi nhà bạn ở, quần áo bạn mặc, 

quần áo bạn lái xe 

Chiếc xe bạn mua và người đứng cạnh bạn đều được quyết định bởi những yếu tố bên ngoài 

này. Ngôi nhà bạn ở rộng, quần áo bạn mặc đắt tiền và chiếc xe bạn lái. 

Nếu bạn có một chiếc xe hơi tốt và được bao quanh bởi những người nổi tiếng, theo bản năng, 

mọi người sẽ nghĩ rằng bạn là một người quyền lực và giàu có. 

Mọi người rất hời hợt Đôi khi, tất cả những yếu tố bên ngoài có liên quan trực tiếp đến sự 

thành công của bạn. 

Những người khác có sẵn sàng hiểu bạn sâu sắc và có mối quan hệ với bạn không? 

Vì vậy, ngay cả những người nổi tiếng cũng sẵn sàng chụp ảnh và quay video với những người 

nổi tiếng trên mạng, nhưng không ai sẵn sàng chụp ảnh với những người ăn xin 

Những người trong ảnh sẽ theo bản năng lựa chọn những điều tốt đẹp có thể mang lại cho họ 

“ánh sáng” và “vinh quang”. Đây thực chất là một loại cảm giác mạnh mẽ. 

Hiện thân của “âm” là cái gọi là lợi dụng hoàn cảnh. 

Chất lượng của một cộng đồng cao cấp tốt về mọi mặt nhưng cư dân ở tầng 1 là trẻ em và 

người già ở nông thôn. 

Sau khi mua xong, ông lão đã làm khoảng sân nhỏ ở tầng một trông giống như khu vực nông 

thôn của chủ đầu tư và cư dân mới. 

Các hộ gia đình chắc chắn không muốn nhìn thấy cảnh tượng như vậy, vì nó ảnh hưởng đến 

đẳng cấp và khẩu vị tổng thể. 

Con người cũng giống như những ngôi nhà Chính môi trường quyết định phần lớn giá trị. 

Người khác sẽ nghĩ đến tên khốn nạn tóc vàng, "Tại sao cô ấy lại ở cùng một người như vậy? 

Cô ấy chắc chắn không phải là người tốt." 

Đây không phải là ác ý mà là bản năng của con người, nếu không hiểu biết, con người sẽ đưa 

ra những phán xét dựa trên cảm xúc chủ quan hời hợt. 

Tất nhiên, việc bạn chọn ở bên ai cũng sẽ ảnh hưởng trực tiếp đến định vị của người khác về 

bạn, thậm chí bạn có thể nói rằng bạn 

Người bạn chọn ở bên đôi khi ảnh hưởng trực tiếp đến vận mệnh của bạn. 
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Bạn kết bạn với ai, yêu ai, làm việc ở đâu và sống trong môi trường như thế nào? 

Tất cả đều do Phong Thủy tốt thì bạn sẽ tốt. Nếu Phong Thủy xấu thì bạn khó có thể tốt được. 

Những người và môi trường xung quanh bạn quyết định giá trị của bạn. Một số người sẽ nói: "Tôi không 

quan tâm người khác nghĩ gì về mình". 

Những người nói điều này có nghĩa là họ thực sự có giá trị thấp, bởi vì những người có lòng tự 

trọng cao sẽ không cho phép điều đó. 

Một số yếu tố bên ngoài có thể hạ bệ anh ta, giống như một ông chủ cấp cao, anh ta sẽ cho 

phép loại người kiêu ngạo đó xuất hiện xung quanh mình. 

Thức tỉnh và giác ngộ 

Phù, một người rất thấp kém và có thể gặp rắc rối bất cứ lúc nào? 

Trong thế giới người lớn, bất cứ ai coi trọng cuộc sống của mình đều phải tìm cách khiến mình 

trông giống 

“Có giá trị”, giá trị này không có nghĩa là việc mang theo một chiếc túi xách sang trọng là có 

giá trị mà nó có nghĩa là cố gắng cho người khác biết 

Biết giá trị cao của riêng bạn. 

Vì vậy, nếu muốn trông cao cấp và có giá trị, bạn phải học cách sàng lọc, định hình ranh giới 

và thích ứng. 

Suy cho cùng, con người rất hời hợt. Họ chỉ muốn tin tưởng và đi theo những kẻ có vẻ ngoài 

mạnh mẽ và có tiền. 

Người mạnh, biết nắm bắt nhu cầu sẽ khiến mình sống tốt hơn, từ đó thu hút được khách hàng 

chất lượng, chất lượng cao.bạn bè và những người yêu thích chất lượng cao. 

Không chỉ hôn nhân mới cần sự kết hợp tốt 

Mọi người chỉ có thể ở bên những người cùng đẳng cấp về mọi mặt, và những 

người quá mạnh và quá yếu không thể ở bên nhau, bởi vì Kẻ mạnh chắc chắn sẽ 

bị kẻ yếu kéo xuống, từ tất cả mọi thứ, cho dù nó rõ ràng hay cách khác, và yếu 

đuối Kẻ yếu và kẻ yếu ở bên nhau, họ có thể đồng cảm với nhau, nhưng rất khó 

để đạt được nhau, và vì họ yếu đuối, họ ở cùng một vị trí Môi trường không được 

quá tốt, sẽ không quá hài hòa, vì vậy trong tình huống khó khăn này, mọi người 

phải tự bảo vệ mình, Do đó, tình cảm giữa những người yếu đuối là không đáng 

tin cậy, và rất dễ bị cám dỗ bởi một số ân huệ nhỏ và sự phản bội Ngược lại. 

“Bất đắc dĩ” và “hoài niệm” là một trong những trở ngại lớn nhất cản trở việc thay đổi vận 

mệnh của bạn 

Cha mẹ, người lớn tuổi, ông bà và những người tương tự đều có một đặc điểm đặc biệt xấu, đó 

là hoài niệm về quá khứ. 
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Nếu họ sẵn sàng vứt nó đi, họ sẽ không sẵn sàng vứt nó đi. Rõ ràng là họ không còn sử dụng 

nữa, nhưng họ cũng không sẵn lòng vứt nó đi. 

Một số người có những “di chứng” còn sót lại do đã sống một cuộc sống khó khăn trong quá 

khứ, và một số người chỉ đơn giản là hoài niệm. 

Trên thực tế, từ góc độ siêu hình học và số học, thói quen này, hay kiểu suy nghĩ “hoài cổ” này 

đặc biệt có hại cho cá nhân. 

Con người phát triển. nhau, thì mọi thứ đều có “khí” riêng, đó là cái gọi là năng lượng khi nó 

gần như giống nhau thì nó không còn có thể tạo ra năng lượng nhất định cho bạn nữa. Đã đến 

lúc phải thay đổi mối quan hệ, dù là tình yêu, hôn nhân hay tình bạn. Nếu bạn không tiến lên và 

cập nhật bản thân thì sẽ có vấn đề trong mối quan hệ đó. 

Cũng giống như một số người đến để tư vấn về việc có nên thay đổi công việc hay thành phố 

hay không, sau khi một số người tham khảo ý kiến, bạn biết rằng họ sẽ không thay đổi vì họ 

thiếu sự can đảm, quyết đoán và dũng cảm, và đây chính là những yếu tố ảnh hưởng quan trọng 

đến vận mệnh. . 

Ví dụ, một số người khó kiếm được nhiều tiền và phát triển tốt ở quê hương hoặc thành phố nhỏ, 

và chắc chắn họ sẽ khó đến một nơi lớn. Tuy nhiên, một số người dám thử. họ còn trẻ. Nếu bạn 

làm việc ở các thành phố lớn, bạn có thể có nhiều cơ hội hơn. Mặc dù các thành phố lớn có yêu 

cầu tương đối cao hơn về năng lực cá nhân, nhưng phần thưởng và lợi ích bạn nhận được phải 

cao hơn ở những nơi nhỏ. 

Ví dụ khác, nếu một người ở thành phố trong thời gian dài, sống trong một ngôi nhà trong thời 

gian dài hoặc sử dụng một thứ gì đó trong thời gian dài, anh ta sẽ nảy sinh cảm xúc nếu có một 

nơi hoặc sự lựa chọn tốt hơn vào thời điểm này. Một số người sẽ vướng vào, anh ấy không dễ 

dàng buông bỏ môi trường và vòng tròn mà anh ấy đã quen trước đây, và anh ấy không muốn 

buông bỏ, kể cả các mối quan hệ giữa các cá nhân, cho dù đó là mối quan hệ lãng mạn, mối quan 

hệ hôn nhân, hay là. một mối quan hệ bạn bè rõ ràng là bạn không còn có thể có bất kỳ sự tương 

tác chất lượng cao nào với anh ấy nữa, nhưng một số người không có cách nào để cắt đứt mối 

quan hệ đó, tức là họ không muốn buông bỏ một số thứ, hoặc. họ luôn tự giam cầm mình vì 

những điều đó. 

Bởi vì họ không dám thay đổi thành phố, không dám thay đổi công việc và không dám rời khỏi 

vòng tròn mà họ đã quen thuộc nên chỉ có thể ở lại những nơi lạc hậu và tiếp xúc với những 

người cũng vậy. lạc hậu trong tư duy và nhận thức Họ sẽ luôn ở trong từ trường như vậy, một 
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người không tiếp xúc với từ trường tốt, môi trường Phong Thủy tốt thì làm sao có thể gặp được 

người cao thượng, làm sao có được cơ hội mới? 

Và có một số người không quan tâm nhiều đến điều này, cho dù mới chuyển đến, nếu có cơ hội 

rất tốt ở thành phố khác vào thời điểm này thì họ có thể chuyển đi ngay, cho dù đó là một ngôi 

nhà mới được sửa sang lại. Nhưng nếu ngôi nhà này có vấn đề gì, anh ấy sẽ cân nhắc sự phát 

triển lâu dài cũng như những ưu và nhược điểm và có thể tùy ý thay đổi nó. Điều anh ấy coi 

trọng hơn là liệu tôi có cơ hội và phát triển tốt hơn hay không. Tôi có những cơ hội tốt hơn, dù 

là từ nhu cầu sử dụng thực tế hay nhu cầu giá trị gia tăng, anh ấy không chỉ tập trung vào thời 

điểm trước mắt mà quan trọng là giá trị cá nhân của tôi có tăng lên hay ngày càng tốt hơn. cho 

sự nghiệp của tôi, hay liệu tôi có kiếm được nhiều tiền hơn hay không, hay khả năng và nhận 

thức của tôi có ngày càng mạnh mẽ hơn hay không, đây mới là điều quan trọng nhất. Còn 

những người dám từ bỏ và “thay đổi” thì không ngừng làm mới mình, dù là hữu hình hay 

Nỗi nhớ về quá khứ không phải là điều tốt trong siêu hình học và số học. Nó cho thấy bạn thiếu 

can đảm để từ bỏ cái cũ và thay thế nó bằng cái mới. 

Kể cả tình cảm, nếu một người không những không nuôi dưỡng được bạn mà còn luôn ăn thịt 

bạn thì bạn đừng ngần ngại thay thế anh ta. 

Đối với anh, mọi sự “bỏ rơi”, “đánh đổi” đều nhằm mục đích gia tăng giá trị cho bản thân. 

Người không chịu bỏ cuộc là những người chưa gia tăng giá trị. 

không gian giá trị. 

Hai trở ngại lớn để làm giàu 

Lười biếng và thuần khiết là hai trở ngại cản trở con người làm giàu, và ở một 

mức độ nào đó, sự thuần khiết thực sự là một Yếu đuối, da mỏng, sợ bị nói đến, 

không thể đặt nó xuống, tóm lại, tôi sợ rằng tôi không thể nhìn thấy nó Da càng 

dày, càng mạnh mẽ, không sợ hãi và đặc biệt là bình tĩnh. Cảm xúc không giải 

quyết được vấn đề, chúng chỉ làm trầm trọng thêm nó Thường thì những người 

cấp cao gặp phải trung gian, suy nghĩ về cách sử dụng mọi thứ trong thời gian 

ngắn nhất và hợp lý nhất Nếu có xung đột với người khác, hãy nghĩ về cách giảm 

tổn thất của nhau, 

Yêu một người có suy nghĩ yếu đuối có thể dẫn đến bất hạnh 

Những người có tư duy yếu thường có thể chất tiêu hao và không có sức mạnh cứng nên một 

khi họ có 

Nếu có cơ hội quan hệ với một người giỏi hơn mình, bạn sẽ dễ có những suy nghĩ nghiêm túc 
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về việc xin tiền và sẽ không thể xử lý tốt về mặt nhận thức. 

Khả năng của mối quan hệ giữa các cá nhân, một khi không đạt được yêu cầu và nhu cầu 

không được đáp ứng, con người sẽ phàn nàn, oán giận và cần đến người khác. 

giúp đỡ nhưng không có khả năng làm việc và thái độ tốt. 

Do bản tính xấu bẩm sinh nên một khi tiếp xúc với môi trường tốt, người tốt sẽ dễ truyền cảm 

hứng cho họ. 

Lòng tham và cái ác trong bản chất con người sẽ sinh ra sự ghen tị, hung hãn và chiếm hữu. 

Lúc này, một khi bạn đã vì điều đó. 

Sự thông cảm và lòng trắc ẩn, không đặt ra những ranh giới chặt chẽ, cho phép họ bước vào 

môi trường của chính mình,vô số thôi Sự khởi đầu của rắc rối. 

Họ sẽ phá hủy một số mối quan hệ vì tư duy yếu kém và nhận thức thấp hình thành trong môi 

trường sống khó khăn. 

Chẳng hạn, không có ý thức cho đi, không có lòng vị tha và không có ý thức biết ơn. Do nguồn 

lực và khả năng to lớn của bản thân. 

Nhận thức yếu kém và không có khả năng thỏa mãn những ham muốn và nhu cầu mạnh mẽ 

được khơi dậy nên họ muốn cố gắng loại bỏ những thứ liên quan đến bản thân. 

Sống tốt hơn mình, kể cả từ những người đã giúp đỡ mình trước đây, đòi hỏi và mút tay, một 

khi nhu cầu không được đáp ứng 

Họ sẽ đổ lỗi cho bạn, làm mất uy tín của bạn và tàn phá bạn. 

Người thông minh và có tư duy mạnh mẽ biết cách bảo vệ lợi ích của những người tốt với 

mình và biết cách bảo vệ lợi ích của những người tốt với mình. 

Mối quan hệ giữa họ không đặc biệt quan trọng và họ sẽ không tùy ý sử dụng các mối quan hệ 

chất lượng cao của mình chứ đừng nói đến việc 

Phần lớn họ đều làm những việc vị tha, những kẻ ngu ngốc, yếu đuối, một khi có cơ hội kết 

giao với những người ưu tú, 

Chỉ lợi dụng người khác để khoe khoang B và tạo mối quan hệ với những người khác mà bạn 

quen thuộc với họ. Điều này thực sự là có chủ ý và không hiệu quả. 

Họ sẽ gây rắc rối cho người khác, hoặc sẽ làm một số điều ngu ngốc và gián tiếp làm hại người 

khác. 

Sức tàn phá của việc làm hại con người là rất lớn. 

Họ quen dùng đạo đức và ân huệ để bắt cóc người khác, nhưng thực tế một khi họ đối mặt với 

lợi ích hoặc cần phải đứng lên 
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Khi bạn còn trẻ, họ chính là những người dễ phản bội bạn và bỏ chạy nhất nếu bạn không thể 

nhẫn tâm và thờ ơ. 

Rất dễ bị chúng vướng mắc, tiêu hao, điều này sẽ khiến bạn bị tổn hại rất lớn cả về thể chất lẫn 

tinh thần. 

Những tổn thất to lớn của nó. 

Hãy bảo vệ năng lượng của chính bạn 

Vận may cần tích lũy trong một khoảng thời gian nhất định rồi chợt bùng phát 

vào thời điểm đó, còn vận rủi thì không cần. 

Tích lũy thì nó giống như một quả táo thối Lúc đầu nó chỉ to bằng móng tay thôi. 

Hóa ra quả táo gần nó nhất cũng sẽ bị thối. 

Điều tương tự cũng áp dụng cho mọi người, tương tác nhiều hơn với những 

người tốt trong cuộc sống và không tương tác với những người rất kém may mắn 

hoặc có cuộc sống tồi tệ. 

Đừng tương tác quá nhiều hoặc có quan hệ thân thiết khi tiếp xúc với họ, vì họ 

giống như những quả táo thối, họ sẽ lặng lẽ, 

Nó tác động đến bạn một cách âm thầm và tinh vi, ai đến gần nó sẽ bị lây nhiễm. 

Cơ thể con người bị ảnh hưởng bởi năng lượng và cảm xúc, và việc nghe thấy 

những điều buồn bã, lo lắng của chúng về cơ bản là] 

12. 

Thức tỉnh và giác ngộ 

Bạn cần sử dụng năng lượng của chính mình để chống lại, đây chắc chắn là một 

sự tiêu hao khi bạn không có năng lực giống như những người khác-, 

Họ không có ý định truyền năng lượng tiêu cực cho người khác hoặc muốn nhận 

năng lượng tích cực từ người khác. 

Số lượng là một loại yêu cầu và chuyển giao năng lượng tiêu cực. 

Giao tiếp với người khác và kiếm tiền đòi hỏi những cảm xúc và thái độ thích hợp 

Các chuyên gia rất giỏi tạo dựng và kích thích cảm xúc của người khác. Tại sao người lương 

thiện lại không được ưa chuộng trên thị trường hôn nhân và tình yêu? 

Bởi vì người trung thực không tạo ra và kích thích cảm xúc của người khác, tức là họ quá trung 

thực. 

Gây ấn tượng với cô ấy còn dễ hơn là “để cô ấy có mặt” và khơi dậy cảm xúc của cô ấy. 

Ví dụ, vào ngày lễ tình nhân, một người đàn ông lương thiện đã chuyển toàn bộ số tiền lương 

8.000 nhân dân tệ hàng tháng của mình cho một cô gái. 

Tuy rằng là tiền lương hàng tháng của anh nhưng cũng sẽ không gây ra cho cô gái bất kỳ biến 

động tâm lý nào. 

Bạn sẽ cho rằng người này khá chân thật. Nếu người phụ nữ có thể trạng tốt, cô ấy sẽ không coi 
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thường số tiền khó kiếm được trong tháng này. 

Tiền lương, thậm chí còn cảm thấy rất nhiều áp lực, người đàn ông lương thiện này rất có thể sẽ 

bị các cô gái sàng lọc. 

Kẻ cặn bã cũng chi 8.000 nhân dân tệ cho ngày lễ tình nhân của một cô gái, nhưng hiệu quả lại 

hoàn toàn khác. 

Tôi thuê một chiếc ô tô tốt hơn với giá 1 nhân dân tệ và chi thêm 2.000 nhân dân tệ để đưa cô 

gái đến một nhà hàng ngon và dùng một bữa ăn lãng mạn. 

ăn tối, cuối cùng bỏ ra 3.000 nhân dân tệ để chuẩn bị quà cho cô gái, rất có thể anh ta sẽ bị cô 

gái thu hút. 

Lựa chọn đi, đừng lo lắng về việc kẻ cặn bã có thực sự giàu có hay không. Đây không phải là 

vấn đề hợm hĩnh hay viển vông. 

Đó là vấn đề về bản chất con người. 

Nếu hai người cho con gái một sự lựa chọn, hầu hết các cô gái sẽ chọn cái sau vì cái sau thỏa 

mãn sự phù phiếm của bản chất con người. 

Anh chạm đến cảm xúc của cô gái, cho dù người trước có thành thật hay không thì khả năng 

được chọn vẫn rất thấp, bởi vì bề ngoài. 

Hãy nhìn xem, những kẻ cặn bã chú ý đến Ngày lễ tình nhân hơn những người lương thiện và 

có thể khiến các cô gái vui vẻ hơn. 

Nhiều việc nếu được thực hiện bởi những người khác nhau sẽ cho ra những kết quả khác nhau, 

bởi vì một số người biết cách “tập trung” tốt hơn. 

Và "điểm đau" chẳng hạn, hai chàng trai đang trò chuyện với một cô gái, A thường xuyên xuất 

hiện nhưng lần nào cũng vậy. 

Chúng ta chỉ nói về những chủ đề như bạn đã ăn chưa, bạn đã ngủ chưa và bạn đang làm gì? B 

không xuất hiện thường xuyên, có thể là nửa tháng một lần. 

Xuất hiện mỗi tháng một lần, nhưng mỗi lần xuất hiện anh ta có thể trò chuyện sâu sắc với cô 

gái ba bốn tiếng đồng hồ, thì B tốt hơn A 

Nó có ảnh hưởng lớn hơn đến các cô gái. Việc một thứ có phát triển tốt hay không không được 

quyết định bởi tần suất mà bởi sự ép buộc. 

Được xác định bởi mức độ và chiều sâu, cũng như mức độ tinh tế. 

13 

Tại sao hầu hết mọi người làm việc chăm chỉ cả đời nhưng không thể kiếm được nhiều tiền Bởi 

vì hầu hết mọi người chỉ nghĩ 
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Tôi tập trung vào tần suất. Cái gọi là kiếm tiền có nghĩa là năm nay nó đã tăng 2.000 nhân dân 

tệ so với năm ngoái. 

Bạn kiếm được loại tiền gì? Những người thực sự kiếm tiền sẽ thấy rằng họ rất bùng nổ. 

Cũng giống như những người làm việc trong lĩnh vực tự truyền thông, sẽ có một hoặc hai năm 

đầu họ không kiếm được tiền mà chỉ cần kiếm sống. 

Nhưng họ vẫn sẽ lựa chọn làm điều đó, bởi vì anh ấy đang chờ đợi một bước đột phá và thà 

chịu đựng cảnh nghèo đói trong một khoảng thời gian. 

Chúng tôi sẽ không nói rằng chúng tôi sẽ thay đổi dự án này trong một thời gian và dự án kia 

trong một thời gian. 

Ở giai đoạn đầu, nếu muốn có kết quả tốt, bạn phải tập trung và tích lũy đến một mức nhất 

định. 

Siêu hình học cho rằng thời gian, địa điểm và con người đều thuận lợi. 

Khi bạn không có lượng truy cập, không có người hâm mộ và không có khách hàng trong giai 

đoạn đầu, bạn cần phải cực đoan và làm rất nhiều việc. 

Những người làm truyền thông tự thân không có nhiều cuộc sống giải trí. Hàng ngày họ thức 

dậy và viết bài, quay video và chỉnh sửa video. 

Trong buổi phát sóng trực tiếp, tôi không gặp ai và không có tương tác xã hội, kể cả bản thân 

tôi. Không chỉ vậy, khi bạn không có gì trong giai đoạn hiện tại, 

Phong cách và hình thức cũng cần phải cực chất. Nhiều người nổi tiếng trên Internet tỏ ra giật 

gân, ăn nói sắc sảo và thậm chí là châm biếm nhưng thực tế là như vậy. 

Đó là một kiểu cực đoan, trong mắt người ngoài sẽ bị hiểu lầm, chỉ trích, không được nhiều 

người ủng hộ. 

Nhưng khi mọi người đang ở giai đoạn đầu, họ cần sử dụng cách tiếp cận cực đoan một cách 

thích hợp. Trở nên cực đoan thực sự là một loại xung đột. 

Cũng giống như khi self-media, thái độ của bạn phải rõ ràng, không mơ hồ và không thể nói là 

cả hai. 

Hãy tán tỉnh người dùng nữ nhưng đừng dám xúc phạm người dùng nam. Nếu bạn không 

muốn xúc phạm ai thì bạn sẽ không nhận được lưu lượng truy cập. 

Bạn phải đưa ra lựa chọn, nếu không bạn sẽ không nhận được gì. Một video ngắn có thể trở 

nên phổ biến phải có nội dung nào đó trong đó. 

Có xung đột, giống như một số blogger, để lấy lòng người dùng nữ, anh ta gọi những người 

đàn ông cặn bã với kiểu xung đột này là đàn ông. 
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Nếu họ làm vậy, họ sẽ mắng mỏ anh ấy, và các cô gái sẽ thích anh ấy. Sau đó, anh ấy có thể 

thu hút một nhóm người dùng nữ bằng cách này. 

Xung đột có thể kích thích cảm xúc của con người. Quá trình xung đột đòi hỏi bạn phải tìm ra 

nét đặc trưng ở bản thân. 

Điểm hoặc một ưu điểm, khuếch đại nó, đưa nó đến mức cực đoan, ví dụ, ai đó có thể chửi bới, 

và lời chửi rủa hài hước, và anh ta có thể chửi bới 

Về điểm này, trong thời đại self-media, đó là một lợi thế và là một nhãn hiệu dành cho bạn, 

tương đối khác biệt. 

Nếu khác thì không thể thay thế được. 

Khi làm việc khác, vận dụng đúng đắn những cực đoan, cực đoan đó thường có thể đạt được 

kết quả tốt. 

Ví dụ, nếu bạn đãi một người bạn một món lẩu với giá 180 nhân dân tệ một bữa và bạn đãi anh 

ta bảy hoặc tám lần, họ sẽ không nghĩ đó là chuyện lớn. 

Chà, nó chỉ giống như một bữa ăn bình thường, nhưng nếu bạn chiêu đãi anh ấy một bữa ăn trị 

giá 2.000 nhân dân tệ, thì 

Anh ấy dễ dàng bị ấn tượng. 

Hầu hết thời gian, bạn phải làm việc đủ chăm chỉ để gây ấn tượng với người khác hoặc đạt 

được những kết quả nhất định. 

Có nhiều việc bạn không làm hoặc bạn làm, hãy cố gắng làm tốt hơn để có thể trúng đích và 

trúng đích. 

14 

Thức tỉnh và giác ngộ 

Những điểm đau của Fang khiến anh xúc động. 

Cách đối xử với mọi người, kết bạn, tặng quà, tiếp thị hoặc cung cấp dịch vụ, những cách cực 

đoan và cực đoan như vậy 

Phong cách này có một số rủi ro nhất định. Bạn cần phải tìm ra tiêu chuẩn của riêng mình cho 

việc này, chẳng hạn như chửi thề, nhưng nó không được xúc phạm và không được xúc phạm. 

Nó rất đáng yêu, cái này đòi hỏi một chút tài năng và kỹ năng. 

Nhiều người sử dụng phương pháp này khi tiến từ vị trí thấp lên vị trí cao hoặc thoát ra khỏi 

vòng tròn. 

Ví dụ, trước đây có người đến tư vấn về phương tiện truyền thông, họ không tìm thấy vị trí và 

đặc điểm của riêng mình. Chúng tôi nói rằng yêu thích ẩm thực là. 
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Đặc điểm: Nói chậm là một điểm kiên trì, có khả năng giả vờ cũng là một điểm kiên trì, thể 

hiện một chút mỗi đặc điểm của mình cũng giống như con dao đó. 

i Nếu mũi dao không đủ sắc bén thì sẽ không đâm sâu vào, nếu người khác không nhớ được 

bạn thì bạn phải chọn ra một điểm duy nhất và lặp lại nhiều lần. 

r Chỉ khi bạn đâm xuống đất, bạn mới có thể đâm sâu, người khác sẽ nhớ đến bạn. Ví dụ: đưa 

ra đặc điểm "có thể cài đặt", chọc liên tục, trưng bày theo nhiều cách khác nhau và mua quần 

áo. 

Làm sao giả vờ, giả vờ ăn uống, giả vờ hẹn hò, càng sâu thì người khác càng dễ nhớ đến bạn. 

Bạn chỉ cần biết, "À, người này khá viển vông và có thể giả vờ." Sau đó, bạn phá vỡ vòng tròn 

khi không thể làm được. 

Lúc này, điều quan trọng là phải để người khác nhớ đến bạn. 

Khi đối mặt với các mối quan hệ giữa con người với nhau, nếu bạn muốn có được một mối 

quan hệ con người hoặc khách hàng tốt, chất lượng cao, hãy để 

Nếu đối phương rất công nhận bạn, bạn phải tìm cách giải quyết vấn đề và cung cấp dịch vụ 

thỏa đáng vào lúc này, khi anh ấy và những người khác. 

Khi so sánh với những người khác, bạn có một mức độ nhất định về khả năng cạnh tranh và 

không thể thay thế. 

Cảm hứng chiến đấu với muỗi 

Nửa đêm lại bị muỗi đốt. Khi tôi đứng dậy bật đèn thì nó lại biến mất. 

Sau khi vo ve bên tai, tôi phát hiện ra rằng khi bị cắn, bạn không nên dùng tay đánh hoặc đánh. 

Nó sẽ chỉ báo động lũ muỗi và khiến chúng trốn đi. Bạn chỉ cần lặng lẽ bật đèn lên, lũ muỗi 

xung quanh bạn sẽ bay đi. 

Về cơ bản bạn có thể tìm thấy nó bằng cách tìm kiếm trong phạm vi. Sau khi nó hút máu bạn, 

nó sẽ tìm một nơi để nằm yên ở đó. 

Khi tìm được khoảng cách phù hợp, nắm vững sức mạnh, bạn có thể giết hắn chỉ bằng một 

phát bắn. 

Nhiều việc giống như đập một con muỗi, nếu bị muỗi đốt, bạn sẽ ngứa ngáy khó chịu, và bạn 

sẽ đứng dậy và cựa quậy. 

Bạn khó có thể thoát khỏi nó, vì bạn càng đuổi nó thì nó càng bỏ chạy và bạn càng bắt được 

nó, ngược lại nếu bạn không đuổi theo thì bạn sẽ để nó chạy mất. 

Nó cảm thấy nó an toàn. Khi nó tìm được một nơi để dừng lại và thả lỏng cảnh giác, bạn có thể 

hành động. 


