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THÔNG TIN TUYỂN DỤNG
Vị trí: 
· Chuyên viên kinh doanh
Mô tả công việc:
· Tìm kiếm và phát triển khách hàng, tư vấn các sản phẩm, giải pháp tài chính của FINY phù hợp với nhu cầu của khách hàng.
· Hướng dẫn khách hàng chuẩn bị hồ sơ, thu thập thông tin và phối hợp với các bộ phận liên quan để hoàn tất quy trình thẩm định và giải ngân.
· Chăm sóc khách hàng hiện hữu, khai thác nhu cầu tái sử dụng dịch vụ và giới thiệu thêm khách hàng mới.
· Xây dựng và duy trì mối quan hệ với các đối tác, điểm giới thiệu dịch vụ nhằm mở rộng nguồn khách hàng.
· Thực hiện các chương trình bán hàng, marketing và các nhiệm vụ khác theo phân công của quản lý.
Yêu cầu công việc
· Tốt nghiệp Trung cấp trở lên; ưu tiên Cao đẳng, Đại học.
· Có kinh nghiệm bán hàng, tư vấn hoặc chăm sóc khách hàng là một lợi thế; chấp nhận đào tạo ứng viên chưa có kinh nghiệm.
· Ưu tiên ứng viên từng làm trong lĩnh vực tài chính, ngân hàng, bảo hiểm, bất động sản, ô tô hoặc bán lẻ.
· Kỹ năng giao tiếp, đàm phán và thuyết phục tốt.
· Chủ động, năng động, có tinh thần học hỏi và định hướng phát triển nghề nghiệp.
· Có khả năng làm việc theo mục tiêu doanh số và chịu được áp lực công việc.
· Thành thạo điện thoại thông minh và các ứng dụng văn phòng cơ bản.
Quyền lợi
· Thu nhập hấp dẫn gồm:
· Lương cơ bản.
· Hoa hồng kinh doanh không giới hạn.
· Thưởng KPI, thưởng tháng, quý, năm và các chương trình thi đua.
· Được đào tạo bài bản về sản phẩm, kỹ năng bán hàng và lộ trình phát triển nghề nghiệp.
· Tham gia đầy đủ BHXH, BHYT, BHTN theo quy định.
· Được hưởng các chế độ phúc lợi của Công ty: sinh nhật, hiếu hỷ, nghỉ mát, team building, thưởng lễ Tết...
· Môi trường làm việc trẻ trung, năng động, nhiều cơ hội thăng tiến lên Trưởng nhóm, Trưởng phòng Kinh doanh.
Địa điểm làm việc
· Phòng giao dịch trực thuộc công ty: Hà Nội, Hải Phòng, Bắc Ninh, Quảng Ninh, Hưng Yên
Thông tin liên hệ:  
· Email: hr@finy.vn   hoặc tuyendung@finy.vn		
· SĐT/ Zalo: 0949 288 350 or 096 228 4006
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